





SERVICE GESTION PRIVEE

Le plus haut niveau de service en gestion de placements
La pleine mesure de vos aspirations
Une approche haut de gamme, basée sur les titres individuels

Une philosophie axée sur la préservation
du capital et le rendement a long terme

Une équipe bien outillée et vigilante
Des instruments pour suivre le travail de vos gestionnaires

Votre conseiller : votre point de contact
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LES SOLUTIONS CLEF EN MAIN FINANCIERE BANQUE NATIONALE

SERVICE DE PORTEFEUILLE EMISSAIRE™

SERVICE DE PORTEFEUILLE DELEGUE"®

SERVICE DE PORTEFEUILLE AMBASSADEURM’

SERVICE GESTION PRIVEE"

Le Service Gestion privée est |'approche la plus
élaborée parmi nos Solutions Clef en main,
congues pour adapter la gestion discrétionnaire
aux besoins de tous nos clients. Comme le Service
de portefeuille Délégué et le Service de portefeuille
Ambassadeur, notre Service Gestion privée répond
aux besoins de nos clients qui désirent que leurs
gestionnaires les dotent d'un portefeuille diversifié
constitué de titres individuels. Par ailleurs, les
investisseurs dont le portefeuille requiert plutét
des instruments de placement a gestion regroupée
peuvent opter pour notre Service de portefeuille
Emissaire, qui leur permet de placer
leur avoir dans une combinaison

de sept fonds privés haut de gamme, congus
spécifiquement sous la gouverne de la Financiére
Banque Nationale.




SERVICE GESTION PRIVEE

LE PLUS HAUT NIVEAU DE SERVICE
EN GESTION DE PLACEMENTS

LES DETENTEURS DE FORTUNES PRIVEES CONSIDERABLES, TOUT
COMME LES INVESTISSEURS INSTITUTIONNELS, ONT DES BESOINS
EN MATIERE DE GESTION FINANCIERE QUI SONT FORT DIFFERENTS
DE CEUX DE L'INVESTISSEUR MOYEN. C'EST POURQUOI ILS DOIVENT

COMPTER SUR UNE APPROCHE DE SERVICE D'UN TOUT AUTRE ORDRE.

Cette approche de service, c’est celle

de la Gestion privée.

Il s’agit d'une approche clef en main qui
repose sur une personnalisation extrémement
poussée de votre portefeuille, une planifica-
tion fiscale rigoureuse, une prise en compte
précise de vos besoins financiers et un

systeme efficace de suivi en continu.

Plus encore, c’est une approche discré-
tionnaire qui vous libére de la tache
fastidieuse de suivre vos placements au
quotidien et de considérer les multiples
impacts de chaque décision d’achat ou

de vente.

En un mot, c’est une approche qui vous
permet de vous concentrer sur ce que vous
faites de mieux dans la vie et de laisser une
équipe de professionnels se charger de ce
quelle fait de mieux dans la vie: faire
fructifier 'avoir de personnes comme vous

ou de sociétés comme la votre.

Le Service Gestion privée de la Financiére
Banque Nationale a été créé en 1972 pour
répondre aux besoins spécifiques des grandes
fortunes privées et institutionnelles. Depuis
plus de trois décennies, nos gestionnaires

ont réussi & nouer avec une vaste clientele

de particuliers, de sociétés de gestion, de
successions, de communautés religieuses

et de caisses de retraite des relations a long
terme basées sur la confiance et I'obtention

de résultats supérieurs.

Nous croyons que notre Service Gestion
privée est l'approche qui peut le mieux
vous aider a tirer parti de votre avoir

financier.

Nous vous invitons a la découvrir

des aujourd’hui.
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SERVICE GESTION PRIVEE

LA PLEINE MESURE DE VOS ASPIRATIONS

CHAQUE PERSONNE EST DIFFERENTE. CHAQUE FORTUNE AUSSI.
C'EST POURQUOI VOTRE PORTEFEUILLE DE PLACEMENTS DOIT
EPOUSER PARFAITEMENT LES CONTOURS DE VOTRE SITUATION
FINANCIERE ET TENIR COMPTE AUSSI BIEN DE VOTRE PERSONNALITE
QUE DE VOS ASPIRATIONS.

La mission de notre Service Gestion privée
est de vous offrir un service hautement
personnalisé et de premiére classe, en vous
dotant d’un portefeuille performant qui vous

permettra d’atteindre vos objectifs financiers.

Cest pourquoi la pierre d’assise du service
est une approche personnalisée permettant
d’établir avec un trés haut niveau de préci-
sion non seulement votre profil d’investisseur
mais aussi toutes les particularités de votre

situation financiere.

Peut-étre, comme certains investisseurs,
devez-vous vous soumettre 4 un environ-
nement légal précis qui impose des
contraintes a votre gestion financieére,
notamment en ce qui touche aux titres qui
peuvent, ou non, étre inclus dans votre
portefeuille. Peut-étre, plus simplement,
voulez-vous imposer vous-méme des
restrictions aux types de placements qui
peuvent étre achetés pour votre portefeuille.
De méme, il est fort probable que vos avoirs
sont soumis a des variables fiscales complexes
ol s’entremélent plusieurs autres facettes

de votre situation financiére.

Certains investisseurs comptent sur le revenu
régulier que peut leur procurer leur porte-
feuille, alors que d’autres, percevant des
revenus d’une autre source, visent plutot

a faire croftre leur capital — vos besoins a

cet égard doivent étre pris en compte.

Plus important encore est I'établissement
de votre profil d’investisseur, qui permet
de fixer les balises quant a votre horizon

temporel de placement et a votre niveau

de tolérance au risque.

Notre Service Gestion privée met a profit
les quelque 100 ans d’expérience de la
Financiére Banque Nationale et sa trentaine
d’années au service des grandes fortunes
privées pour vous assurer, a I'aide d'un
processus des plus rigoureux, que chacune
des spécificités qui vous sont propres est
incorporée a la création et a la gestion

de votre portefeuille.
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SERVICE GESTION PRIVEE

UNE APPROCHE HAUT DE GAMME,
BASEE SUR LES TITRES INDIVIDUELS

NOTRE SERVICE GESTION PRIVEE DIFFERE SUR UN POINT DECISIF
DE PLUSIEURS AUTRES APPROCHES DE GESTION DISCRETIONNAIRE
HAUT DE GAMME. CONTRAIREMENT A CELLES-CI, IL REPOSE SUR
DES TITRES INDIVIDUELS ET NON SUR DES PARTS DE VEHICULES
DE PLACEMENT COLLECTIFS.

Méme lorsqu’elles s’adressent a une clientele Cette différence présente de nombreux
détenant un actif considérable, plusieurs avantages :

approches concurrentes reposent néanmoins X )
R . e D’ABORD, UN COUT COMPETITIF
sur des parts d'un ou de plusieurs fonds, . R .
) i Pour des honoraires inférieurs a ceux d'un

un «pool» détenu en commun par plusieurs o .
) ) ) . . fonds commun et éminemment compétitifs
investisseurs. Notre Service Gestion privée, )
) ) par rapport aux tarifs offerts par nos

au contraire, repose sur des titres de .
o concurrents pour un service équivalent,
placement individuels. N
vous savez que chacune de vos positions

) ) individuelles est sélectionnée, analysée
Lorsque votre gestionnaire de placements

décide d’acheter des actions de la société
ABC, ce sont effectivement des actions
d’ABC qui sont déposées dans votre
portefeuille. Cette transaction apparait
comme telle dans votre relevé de porte-
feuille et les titres y sont deés lors inscrits
dans I’état de votre actif. Vous étes le
détenteur unique et irrévocable des titres
que votre gestionnaire achéte pour vous.
Vous ne payez aucune commission pour
les transactions effectuées, simplement
des honoraires annuels de gestion de l'actif
qui sont établis en proportion de la valeur

marchande de votre actif.”

* Une formule alternative, basée sur une combinaison
d’honoraires et de commissions, est également
offerte pour certains comptes.

et suivie par un spécialiste d’élite.

ENSUITE, LA CLARTE

Chaque transaction effectuée par le
gestionnaire est reflétée sur votre relevé
de portefeuille mensuel. De méme, vous
recevez des rapports d’activité détaillés
et personnalisés, incluant une évaluation

des rendements obtenus.

LA PERSONNALISATION

Vous pouvez, si vous le désirez, définir
quels types de titres peuvent ou ne
peuvent pas étre achetés pour vous, chose
qui ne serait aucunement possible avec
un véhicule collectif, méme si vous optiez
pour un fonds de type spécifiquement

éthique. Ainsi, vous pouvez exiger que



certains titres, ceux des grands producteurs
de tabac par exemple, soient exclus de
votre portefeuille, méme si le gestionnaire
a décidé de les acheter pour d’autres
clients. Cela n’est tout simplement pas
possible avec un fonds commun. Le
Service Gestion privée peut aussi tenir
compte de contraintes légales, relatives
notamment aux conflits d’intérét, qui
pourraient vous interdire de détenir

certains titres.

L'INDEPENDANCE

Bien que géré de fagon discrétionnaire,
votre portefeuille et chacune de ses posi-
tions vous appartiennent en propre. Ils

ne sont pas affectés par le comportement
des autres investisseurs qui, a I'intérieur
d’un véhicule collectif comme un fonds
commun ou un fonds privé, pourrait avoir
un impact sur la valeur ou la liquidité

de vos propres parts du fonds.

TOUT INCLUS... CLEF EN MAIN

SERVICE GESTION

ET ENFIN, LA SOUPLESSE FISCALE
Puisque vous détenez des titres indivi-
duels, vous n’étes tenu de déclarer votre
gain en capital quau moment ou certains
de ces titres sont vendus a profit. Avec un
fonds commun, au contraire, vous pourriez
devoir payer de I'imp6t sur des gains en
capital réalisés avant que vous n’acquerriez
vous-méme des parts du fonds. En effet,
les distributions qu’effectue un fonds sont
créditées a tous les détenteurs de parts

au moment de la distribution, nonobstant
le moment ot ils se sont procuré ces parts.
Avec des titres individuels, comme dans

le Service Gestion privée, vous n’avez

a déclarer vos gains en capital que dans

lannée ot ils sont vraiment réalisés.

Notre Service Gestion privée est véritablement une formule clef en main. Outre la gestion continue
de votre portefeuille de placements, vos honoraires annuels incluent:

- les frais de transaction

+ les frais de garde de titres

+ les frais d’'administration de vos RER, FRR et REE autogérés

Enfin, dernier avantage non négligeable, notez que les honoraires de gestion du Service Gestion privée
sont généralement déductibles en tout ou en partie de votre revenu pour fins d'imp6t (nous vous invitons
a consulter votre fiscaliste a ce sujet).

PRIVEE
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SERVICE GESTION PRIVEE

UNE PHILOSOPHIE AXEE
SUR LA PRESERVATION DU CAPITAL
ET LE RENDEMENT A LONG TERME

AU COURS DES CINQUANTE DERNIERES ANNEES, UN GRAND
NOMBRE D'ETUDES ONT SUCCESSIVEMENT DEMONTRE QU'IL

ETAIT POSSIBLE DE MAXIMISER LE RENDEMENT D'UN PORTEFEUILLE
TOUT EN LIMITANT SON RISQUE. NOTRE SERVICE GESTION

PRIVEE MET A PROFIT CES CONNAISSANCES POUR OPTIMISER
VOTRE PORTEFEUILLE.

Dans le jargon de la gestion de portefeuille,
le terme de « frontiere efficiente » définit un
portefeuille qui a été optimisé, c’est-a-dire
qu’il présente un niveau de risque minimum
pour un niveau de rendement potentiel
donné. Les gestionnaires de notre Service
Gestion privée adherent a la théorie qui
sous-tend ce concept et la mettent en
pratique dans chacun des portefeuilles

qui leur sont confiés.

LA REPARTITION DE L'ACTIF:
AU COEUR DE VOTRE PORTEFEUILLE

La clef d'un portefeuille optimal est la
répartition des investissements entre les
différentes classes d’actifs. Plus encore que
le choix des placements en particulier, nos
gestionnaires estiment que la répartition
entre les diverses catégories d’actifs et les
différents marchés financiers explique a elle
seule de 80 4 90 % du rendement obtenu.
C’est pourquoi ils accorderont beaucoup
d'importance a la répartition de I'actif dans
la gestion de votre portefeuille. Ils recher-
cheront I'optimisation du rendement a court

et moyen terme par 'appariement de vos

objectifs spécifiques a 'environnement
économique et financier. En un mot, ils
sassureront dés le départ que la répartition
de Tactif ciblera vos objectifs financiers, et
ils ajusteront cette répartition régulierement
pour l'adapter a I'évolution des marchés et

de votre situation financiére.

A cet égard, précisons que nos gestionnaires
consideérent 'encaisse comme un actif
stratégique de premiere importance. Leur
processus de gestion discipliné est basé prin-
cipalement sur une structure décisionnelle
de type macro-micro. Selon ce processus,
chaque décision de placement est jugée selon
son ratio risque/rendement et selon son

impact sur 'ensemble du portefeuille.

GESTION DES TITRES A REVENU FIXE

En matiére de revenu fixe, notre équipe opte
pour une gestion active des portefeuilles, de
maniére a tirer le plein avantage des condi-
tions du marché et des diverses opportunités
qui peuvent se présenter. Ils évitent les
stratégies qui augmentent sensiblement

les risques associés aux portefeuilles.

NO



GESTION PRIVEE

Dans leur processus décisionnel, ils tiennent
compte des facteurs suivants: I'évolution
prévue des taux d’intérét, la durée et le
terme moyen, la courbe de rendement, le
choix des types d’obligations et les objectifs

du client.

GESTION DES ACTIONS
CANADIENNES ET ETRANGERES

Pour les titres boursiers, nos gestionnaires
adoptent un style de gestion actif axé sur
I'analyse fondamentale des données écono-
miques et financiéres ayant un impact sur la
réalité des secteurs et des entreprises. Leur
approche trouve son fondement dans I'équi-
libre entre les perspectives de croissance

et le niveau de valorisation des marchés.

Pour eux, le choix sectoriel demeure
primordial, et ils lui accordent une attention
spéciale. Néanmoins, la sélection des titres
individuels demeure évidemment trés
importante. Grice a I'équipe d’analystes de
la Financiére Banque Nationale — reconnue
comme l'une des meilleures au pays — ils sont
en mesure d’identifier les titres qui offrent
les caractéristiques risque/rendement les plus
intéressantes. La qualité des titres détenus
représente aussi un facteur déterminant:
comme ils évitent d’investir dans des sociétés
dont la situation financiére est instable, leurs
performances sont généralement moins
affectées dans un environnement

économique difficile.

Enfin, nos gestionnaires n’hésitent pas a
vendre un titre lorsque celui-ci ne répond
plus a leurs critéres de sélection. A Topposé,
lorsqu’une occasion intéressante se présente,
ils sont disposés a effectuer les achats
appropriés et a restructurer le portefeuille
en conséquence. Signalons enfin que leurs
efforts se concentrent principalement sur

les titres & moyenne et a forte capitalisation.

DES RENDEMENTS

SOUTENUS DANS LE TEMPS
Evidemment, nul n’est prophete et on ne
peut prédire avec certitude le comportement
des marchés financiers. Néanmoins, vous
pouvez envisager notre Service Gestion
privée en sachant que I'application rigou-
reuse de sa philosophie de gestion permet
de dégager des rendements soutenus dans
le temps. De plus, les portefeuilles de notre
Service Gestion privée affichent généra-

lement les caractéristiques suivantes :

« ils s’aveérent moins sensibles aux mouve-
ments de marché prononcés: les revire-
ments soudains ne sont généralement pas

pleinement ni immédiatement ressentis ;

« ils affichent des rendements moins volatils,
vu I'importance accordée a la répartition
de T'actif, ce qui favorise la préservation

du capital ;

o et, de facon générale, ils générent des
rendements relatifs (par rapport aux
indices de référence) plus attrayants dans

des environnements difficiles.
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POURQUOI LA REPARTITION DE LACTIF EST LE FONDEMENT
DE NOS PORTEFEUILLES DE GESTION PRIVEE

Ilustrant une décennie de rendements, les deux tableaux suivants plaident éloquemment en faveur de
la répartition de Iactif dans la gestion d’'un portefeuille. Les deux démontrent en effet que les marchés, qui
évoluent en cycles, «récompensent » les différentes catégories d'actifs de fagon fort variable, selon les années.

Le tableau 1 permet de voir en un coup d’ceil quelle catégorie d’actif a offert la meilleure performance
au cours de chaque année — cette catégorie étant identifiée par un carré de couleur.

Le tableau 2 vous fournit le rendement (du meilleur au pire) réalisé par chacune des catégories d’actifs
au cours de ces mémes années.

TABLEAU 1

1991 1992 1993 1994 1995 1996 1997 1998 1999 2000 2001

L] L1 'HHE
[ ] [ ]

ACTIONS
AMERICAINES

BONS
DU TRESOR

OBLIGATIONS ’ ‘ ’

ACTIONS
ETRANGERES

Ecart entre
le meilleur et 20,4% 30,6% 27,1% 12,1% 26,2% 23,4% 37,2% 39,4% 32,8% 24,5% 29,7%

le pire rendement

| )

TABLEAU 2
1991 1992 1993 1994 1995 1996 1997 1998 1999 2000 2001
R 6% 28,4% 31,7%
20,0% [l 27,0% [l 7.4%
TEL T EEE
12,0% [l -1,4% -0,2% 6,1%
.. 0 [ D I

Il BONS DU TRESOR 91 JOURS ACTIONS AMERICAINES
I OBLIGATIONS Il ACTIONS ETRANGERES
Il ACTIONS CANADIENNES




GESTIONNAIRES
DE PORTEFEUILLE

COMITE DE GESTION

COMITE DE PLACEMENT: COMITE DE PLACEMENT: COMITE DE PLACEMENT: SERVICE ET
REVENU FIXE ACTIONS CANADIENNES ACTIONS ETRANGERES COMMUNICATION

ETUDES FINANCIERES
ANALYSTES




SERVICE GESTION PRIVEE

UNE EQUIPE BIEN OUTILLEE

ET VIGILANTE

LORSQUE VOUS OPTEZ POUR LE SERVICE GESTION PRIVEE, CE N'EST
PAS SEULEMENT UN GESTIONNAIRE QUI SE MET A VOTRE SERVICE.
C'EST UNE EQUIPE COMPLETE DONT LE MANDAT EST D'’ANALYSER
LES MARCHES ET LECONOMIE POUR PRENDRE EN TOUT TEMPS

LES MEILLEURES DECISIONS DE PLACEMENT POSSIBLES. PLUS ENCORE,

CETTE EQUIPE EST OUTILLEE POUR ACCOMPLIR CETTE TACHE AVEC
LE PLUS HAUT NIVEAU D’EFFICACITE QUI SOIT.

Les gestionnaires du Service Gestion privée
se fondent sur les travaux de notre Service
des études financiéres, I'un des meilleurs
au pays selon la firme d’évaluation indé-
pendante Brendan Wood. Dans ses
rapports étoffés, cette équipe réunissant
une trentaine de professionnels analyse

le contexte économique général et émet
des recommandations sur le potentiel des
différents titres étudiés. Elle suit plus

de 200 sociétés simultanément et couvre

tous les secteurs de I'économie.

Notre équipe de Gestion privée suit elle-
méme de trés pres I'évolution de certaines de
ces sociétés. Elle n’hésite pas a les visiter ou
a recevoir leurs dirigeants en entrevue afin
de disposer d’une information approfondie

et de premiere main sur leurs situations

financiéres et leurs perspectives d’avenir.

En outre, nos gestionnaires de portefeuille
tiennent compte en tout temps des
conclusions du Comité de gestion de notre
firme quant a I'évolution de I'économie et
des marchés. Ce comité comprend non
seulement les gestionnaires de portefeuille
eux-mémes, mais aussi des économistes et
des strateges spécialisés dans les différentes
classes d’actifs. Il est alimenté en analyses et
en données par trois comités de placement
qui se réunissent régulierement pour réviser
les stratégies établies et la sélection des titres
inclus dans nos portefeuilles. Cette concer-
tation multidisciplinaire permet d’établir

la toile de fond qui dicte la stratégie
d’ensemble pour les portefeuilles qui

nous sont confiés.

Signalons enfin que les gestionnaires
du Service Gestion privée s’appuient
également sur les études de plusieurs

maisons de recherche indépendantes.
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SERVICE GESTION PRIVEE

DES INSTRUMENTS POUR SUIVRE
LE TRAVAIL DE VOS GESTIONNAIRES

NOTRE EQUIPE DE GESTION PRIVEE ACCORDE LA PLUS HAUTE
IMPORTANCE A LA QUALITE DE SON SERVICE, TANT AU NIVEAU
DES RAPPORTS ECRITS QUE DE LA COMMUNICATION ET

DU LIEN CONTINU AVEC LE CLIENT.

La compréhension que vous avez de la facon
dont nous gérons votre portefeuille en
Gestion privée est essentielle a notre travail.
Nous reconnaissons que chaque client est
différent et nous nous faisons un point
d’honneur de bien comprendre les spécifi-
cités de la situation de chacun, et de lui offrir

un service adapté a ses besoins.

En outre, nous mettons en ceuvre plusieurs
mécanismes qui vous permettent de suivre
le travail de vos gestionnaires. Signalons

principalement les outils suivants:

e un avis écrit vous informera de chaque

transaction effectuée;

« vous recevrez un relevé de portefeuille

mensuel ;

e vous pourrez en tout temps consulter votre

Portefeuille en direct sur Internet;

« et, surtout, des rapports détaillés vous
seront fournis sur une base trimestrielle;
ces rapports incluront une foule
d'informations précieuses:

- un compte-rendu de la performance
du portefeuille

- la liste complete des titres détenus,
présentée par catégorie d’instruments
financiers, de méme que le revenu
annuel anticipé; cette liste indique
notamment le poids relatif de chaque
titre et de chaque catégorie d'actif

a I'intérieur du portefeuille

- un sommaire de la répartition
des échéances du portefeuille

- une projection des entrées de fonds

- et, enfin, un commentaire sur les
marchés financiers, incluant 'opinion
de nos gestionnaires quant a

leur évolution.

En outre, vous recevrez annuellement

un état des gains et pertes en capital et

un relevé des revenus d’intéréts et de
dividendes, ce qui facilitera la tiche de
votre expert-comptable dans la préparation

de votre déclaration de revenus.

Réguliérement, vous rencontrerez votre
conseiller en placement qui recueillera vos
commentaires et vous informera de nos
analyses. Ensemble, vous pourrez faire le
point. Si votre situation a changé, ou si nous
estimons qu'un ajustement doit étre envisagé
pour votre portefeuille, vous pourrez en
toute connaissance de cause prendre les

bonnes décisions.

En tout temps, votre portefeuille demeurera
donc aligné sur vos objectifs propres, et
suivra au plus prés 'évolution de votre

situation financiére.
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VOTRE CONSEILLER :
VOTRE POINT DE CONTACT

VOTRE CONSEILLER EN PLACEMENT DE LA FINANCIERE BANQUE
NATIONALE EST CELUI QUI, LE MIEUX, PEUT VOUS GUIDER A
TRAVERS NOTRE VASTE GAMME DE SERVICES ET DE SOLUTIONS
DE PLACEMENT. AVEC LE SERVICE GESTION PRIVEE, IL CONTINUE
D'ETRE LA PIERRE ANGULAIRE DE NOTRE RELATION D'AFFAIRES.

De tous les spécialistes du placement qui, Nous vous invitons maintenant a parcourir
chez nous, concertent leurs efforts pour avec votre conseiller en placement les
favoriser votre réussite financiére, votre quelques documents et formulaires qui vous
conseiller en placement est celui qui vous permettront de profiter le plus rapidement
connait le mieux. possible de tous les avantages de notre

Service Gestion privée.
Il a étudié a fond les données que vous lui
avez fournies, il a compris les spécificités
de votre situation financiére — ce pourquoi
il a attiré votre attention sur notre Service
Gestion privée — et il maintient avec vous

un contact régulier.



Courtier de plein exercice dont les origines
remontent a 1902, la Financiére Banque
Nationale offre une gamme de services
intégrés a une importante clientéle
composée de particuliers, d'investisseurs
institutionnels, d’entreprises et de gouver-
nements. Son capital investi totalise plus
de 500 millions $ et ses revenus annuels

se chiffrent a quelque 600 millions $.
L'entreprise compte plus de 2700 employés
dans ses 89 bureaux situés au Canada, aux
Etats-Unis et en Europe. Son réseau de

820 conseillers en placement gére des actifs
de prés de 35 milliards $ pour quelque

275 000 particuliers a I’échelle du Canada.
Son service de banque d’'investissement et
son groupe grandes entreprises, opérant

a partir de Toronto, Calgary et Montréal,
aident les sociétés et les gouvernements

a obtenir le meilleur accés possible au

NOUS GERONS LES PLACEMENTS LES PLUS IMPORTANTS
AU MONDE: LES VOTRES

marché des capitaux, et assurent une
solide expertise dans les dossiers de fusion,
d’acquisition et de vente d’entreprise.

En outre, une équipe de 130 professionnels
préte assistance a plusieurs caisses de
retraite et autres investisseurs institution-
nels du Canada, des Etats-Unis, d’Europe
et d’Australie. Enfin, le Service des études
financiéres, présent a Montréal, Toronto,
Winnipeg, Calgary et Vancouver, suit

plus de 200 sociétés du TSE et un nombre
considérable de titres a petite capitali-
sation. La Financiere Banque Nationale est
une filiale a 100 % de la Banque Nationale.
L'une des sept grandes banques a charte
canadiennes, cette derniére posséde elle-
méme une base d’actifs de 70 milliards $

et constitue pour la Financiére Banque
Nationale un allié solide et dynamique.
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